Kosten noch nicht abzuschatzen

Mehr zum Thema: Region Kellerwald-Edersee bewirbt sich um neues Premium-Wanderzertifikat

VON MATTHIAS SCHULDT

WALDECK-FRANKENBERG.
Der Kellerwald-Edersee be-
wirbt sich um das Zertifikat
»~Qualitdtsregion Wanderba-
res Deutschland“. Ein kurzer
Blick in den umfassenden Kri-
terienkatalog des Siegels ver-
deutlicht die hohen Ansprii-
che, denen der Kandidat ge-
recht werden muss.

Unter ,Wanderfreundliches
Wegeformat® heilst es: ,Ver-
bunddecke, maximal 30 Pro-
zent des Wegenetzes; auf be-
fahrener Strale maximal 5
Prozent des Wegenetzes, ma-
ximal 300 Meter am Stiick und
nur auferhalb geschlossener
Ortschaften; neben befahre-
ner Strafle maximal 10 Pro-
zent des Wegenetzes, maxi-
mal 3000 Meter am Stiick.*

Problem: Asphalt-Feldwege

Zu lange Asphaltstrecken
seien generell ein Problem in
der Zertifizierung, erldutert
Ralf Spittler von dem zustdn-
digen Priifbtiro: ,Viele Wan-
derwege verlaufen tiber Feld-
wege und die sind heute fast
alle asphaltiert.” Die Lésung
liege sicherlich nicht in einer
teuren Entfernung der Decke,
sondern der Naturpark miisse
Alternativrouten suchen oder
einrichten, um die Kriterien
zu erreichen.

Das kostet. Gleiches gilt fiir
die geforderte einheitliche Be-
schilderung. Wie viel Geld die
Region, unterstiitzt von der
EU, in die Hand nehmen
muss, zeigt sich erst, wenn das
Wegekonzept steht. Im Fran-

kenwald, einer der drei bereits
ausgezeichneten Regionen,
waren es rund eine Million
Euro. Dieser Erfahrungswert
ldsst sich serios aber nicht
ubertragen. ,,.Der Frankenwald
ist dreimal so grof} wie unser
Naturpark mit seinen 500
Quadratkilometern®, sagt Ge-
schiftsfiihrer Rainer Paulus.

Die Okologie diirfe bei all
dem niemand tibersehen, fiigt

er hinzu: ,Wir wollen unsere
Naturschitze selbstverstind-
lich zeigen, aber miissen ver-
meiden, dass sie zertreten
werden.”

Zu kldren ist aulRerdem die
wichtige Frage, wer spiter
welche Wege des Netzes in-
stand hilt oder notfalls repa-
riert. ,Da ist noch sehr viel Ab-
stimmung notig“, prophezeit
der Wildunger Biirgermeister

o

Wandern ist ein Wachstumsmarkt: Von diesem Kuchen ein gréBeres Stiick zu ergattern, soll das Siegel helfen.

Volker Zimmermann.

Parallel zur Arbeit an den
Wegen entwickeln die betei-
ligten Partner die Felder Gast-
geber und Service.

Pauschalangebote, Betten
fiir eine Ubernachtung, Gele-
genheiten zum Waschen und
Trocknen, verlidssliche Infor-
mationen fiir die Wanderer
oder gleichmiRig iiber die Re-
gion verteilte Einkehrmog-
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lichkeiten mit hohen Quali-
titsstandards bilden den Rah-
men fiir einen gelungenen Ur-
laub. ,,Dafiir kénnen wir zum
Beispiel auf die 40 offiziellen
Nationalpark-Partmer zuriick-
greifen, die problemlos auch
die Anforderungen des neuen
Zertifikats schaffen®, erklirt
Lisa Kipper, Geschiftsfithre-
rin der Entwicklungsgruppe
Kellerwaldverein.




